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Vertrauen verpflichtet
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Am 1. Januar 2015 ist die Werther und Ernst Vermdgensver-
walter GmbH in Bielefeld gestartet und hat sich bereits nach
zwei Jahren erfolgreich am ostwestfcilischen Markt etabliert.
Willi Ernst, geschdiftsfiihrender Gesellschafter, iiber die Er-
folgsfaktoren des unabhédngigen Vermdgensverwalters.

Elite Report: Herr Ernst, was hat Sie motiviert, 2015 den
Schritt in die Selbststdndigkeit zu gehen?

Willi Ernst: Die Uberzeugung, dass der richtige Zeitpunkt
fiir meine Idee gekommen war: fiir einen unabhéngigen
Vermogensverwalter, der mit einem hohen ethischen und
moralischen Anspruch das Vermégen seiner Kunden lang-
fristig und kompetent betreut — bankenunabhdngig, indi-
viduell, auf héchstem Niveau, allein dem Kunden ver-
pflichtet und in der Region verwurzelt.

Elite Report: Der Private-Banking-Markt wird von zentral ge-
fiihrten und international agierenden Banken dominiert.
Hat Sie dies nicht eher abgeschreckt?

Willi Ernst: Nein. Ganz im Gegenteil. Denn wir gehen be-
wusst einen anderen Weg und setzen einen Kontrapunkt.
Wir fokussieren uns auf unsere Kernkompetenz, die Ver-
waltung liquiden Vermogens, und verbinden diese mit N&-
he, Individualitit, Produktunabhdngigkeit und langjdhri-
ger Erfahrung. Der Erfolg der Neugriindung »Werther und
Ernst Vermogensverwalter« belegt: Wir geben unseren
Kunden gerade jetzt tiberzeugende Antworten auf die Ver-
trauenskrise der vergangenen Jahre.

Elite Report: Sie legen groBen Wert auf die regionale Ver-
wurzelung von »Werther und Ernst«. Warum?

Willi Ernst: Heimat ist aus meiner Sicht einfach der beste
Nihrboden fiir Vertrauen. Das Wissen iiber Herkunft
macht vieles einfacher. Ubrigens ein Trend, der in vielen
Bereichen von Wirtschaft und Gesellschaft zu erkennen
ist. Heimat schafft Identitdt, die hilft, gleiche Werte, glei-
che Normen und gleiche Ziele zu verfolgen. Gemeinsame

Werte und glaubhaftes Handeln im Sinne dieser Werte
machen es leichter, miteinander vertraut zu sein.

Elite Report: Was konkret bedeutet Unabhdingigkeit fiir Sie?
Willi Ernst: Kurz gesagt: keine eigenen Produkte, keine

Vertriebsvorgaben, kein Verkaufsdruck, keine Konzernin-
teressen, Entscheidungskompetenz vor Ort.

Willi Ernst, geschdftsfiihrender Gesellschafter,
Werther und Ernst Vermégensverwalter GmbH

Elite Report: Kénnen Sie das bitte etwas genauer erkléiren?

Willi Ernst: Dem Kunden verpflichtet zu sein, bedeutet fiir
uns, allein in seinem Interesse zu handeln. Deshalb dele-
gieren wir dieses Vertrauen auch nicht an anonyme Dritte.
Alle Entscheidungen treffen wir vor Ort in Bielefeld in un-
serem erfahrenen Team — mit dem nétigen Respekt und
in der persénlichen Verantwortung fiir das Vermégen un-
serer Kunden. Unsere Unabhdngigkeit ist unantastbar. Wir
sind keinen kapitalmarktorientierten Geldgebern, keinen
Konzerninteressen und keinem kurzfristigen Gewinnden-
ken verpflichtet. Unsere Anlageentscheidungen treffen
wir eigenstdndig — allein in der Verantwortung, dem Wohl
des Kunden zu dienen. In der Konsequenz gehen wir mit
dem Eigentum unserer Kunden um wie mit dem eigenen.

Elite Report: Vielen Dank fiir dieses Gesprdch!
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WERTHER UND ERNST
VERMOGENSVERWALTER GMBH

HAT DIE REPORT-JURY MIT BESTEN ERGEBNISSEN UBERZEUGT.

DESHALE WIRD SIE
MAGNA CUM LAUDE
IN DIE
PYRAMIDE DER AUSGEZEICHNETEN
AUFGENOMMEN.
MUNCHEN, DEN 29.11.2016
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Kein Kunde mdchte durch Wechselbédder getrieben wer-
den. Keiner ldsst sich gerne den Schlaf rauben. Besonders
allergisch auf derlei Stérungen reagieren Senioren. Die
beste Medizin dagegen sind klar verstdndliche Informa-
tionen, die die eigentliche Betreuung als Ergdnzung qua-
litativ abrunden. Denn wer die Auf und Abs und die Zu-
sammenhidnge an den Mirkten versteht, ldsst sich nicht
mehr so leicht ins Bockshorn jagen. Aufkldrung ist immer
ein Fundament menschlicher Kundenorientierung und
sorgt fiir Stabilitit der Beziehung und Gefiihle. Als vorbild-
liches Haus, das weit tiber das eigentliche Vermdgen hin-
aus umfassend Kunden tiberzeugt, wird Werther & Ernst
wahrgenommen. Dankbare Kunden verweisen auf diesen
Gesamtvorteil, der eben neben der Beriicksichtigung der
individuellen Bediirfnisse auch auRerordentlich gute Leis-
tungen hervorhebt. Ein erfahrener Vermogensverwalter,
der hier im wirtschaftlich sehr erfolgreichen Osten West-
falens auf der ganzen Linie tiberzeugt und entsprechend
dank neuer Kunden ziigig wéchst. )
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