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»Wertschitzung fiir
Kunden und Vermogenc

Der geschdftsfiihrende Gesellschafter der Werther und Ernst
Vermdégensverwalter GmbH spricht iiber die Wertschdtzung
als Fundament der unabhdngigen Vermégensverwaltung.

Elite Report: Herr Ernst, die Werther und Ernst Vermégens-
verwalter GmbH ist seit 2015 erfolgreich als unabhdngiger
Vermégensverwalter unterwegs. Was ist Ihr Erfolgsrezept?
Willi Ernst: Ganz einfach: »Vertrauen verpflichtet«. Wir han-
deln und arbeiten nach dem Prinzip der Wertschétzung un-
seren Kunden und ihrem Vermégen gegeniiber. Bei »Wer-
ther und Ernst« steht immer der Mensch im Mittelpunkt.
Unser Ziel ist es, unseren Kunden ein angemessenes Ver-
mogenswachstum bei moglichst geringem Risiko zu bieten.
Als unabhéngiger, regional verankerter Vermogensverwal-
ter bilden wir zudem einen vorteilhaften Kontrapunkt zu
Zentralisierung und Standardisierung.

Elite Report: Wenn Sie iiber »Werther und Ernst« erzéhlen,
dann sprechen Sie auch immer mit hoher Wertschdtzung iiber
den Begriff »Heimat«. Warum?

Willi Ernst: Heimat und Verwurzelung machen unsere
Aufgabe leichter. Wenn man sich kennt, ist es viel ein-
facher, miteinander zu arbeiten und einander zu vertrau-
en. Heimat ist dafiir der beste Ndhrboden. Die Identitét
hilft, gleiche Werte, gleiche Normen und gleiche Ziele
zu verfolgen.

Elite Report: Was hat Vertrauen mit Wertschdtzung zu tun?
Willi Ernst: Vertrauen schafft Wertschitzung. Und Wert-
schitzung schaftt Vertrauen. Davon bin ich fest tiberzeugt.
Vertrauen wertzuschdtzen, heif3t fiir uns auch: Das Vertrau-
en unserer Kunden ist nicht tibertragbar oder delegierbar
an anonyme Dritte.

Elite Report: Wie erleben die Kunden bei »Werther und Ernst«
Wertschdtzung?

Willi Ernst: »Werther und Ernst« ist im Geist und im Han-
deln geprigt vom Leitbild des »ehrbaren Kaufmanns, das
Tugenden wie Aufrichtigkeit, Entschlossenheit, Weitblick,
Ordnung, Flei und Demut beschreibt. Dabei gilt fiir uns
der Gedanke des Erhaltens und Bewahrens nicht nur fiir
das Vermogen, das uns ein Kunde anvertraut. Auch in der
Betreuung des Kunden miissen hochste Bestindigkeit, Kon-
tinuitdt und Zuverldssigkeit gesichert sein. Denn nur so
wird aus dem Vermdgensverwalter ein Vertrauter, der seine
Kunden tiber Jahre und Generationen begleitet. Das verste-
hen wir unter Wertschitzung. Dazu zédhle ich aber auch die
Tatsache, dass wir keine eigenen Produkte und keine Ver-
triebsvorgaben haben, keinem Verkaufsdruck ausgesetzt
sind und keine Konzerninteressen erfiillen miissen. Wir
sind ausschlieflich unseren Kunden verpflichtet und das
spiiren sie einfach.

Elite Report: Entscheidungskompetenz vor Ort ist fiir Sie Aus-
druck von Wertschdtzung. Warum?

Willi Ernst: Die Entscheidungen, die wir mit unserem
erfahrenen Team vor Ort treffen, werden stets mit dem
noétigen Respekt und der personlichen Verantwortung fiir
das Vermoégen unserer Kunden gefillt. Alle Anlageentschei-
dungen treffen wir immer mit der Maf3gabe, dem Wohl des
Kunden zu dienen - im Sinne unseres Versprechens »Ver-
trauen verpflichtetc.

Willi Ernst,

geschdftsfiihrender Gesellschafter,
Werther und Ernst
Vermégensverwalter GmbH

Elite Report: Was heif3t das konkret?

Willi Ernst: Wir behandeln das uns anvertraute Vermégen
mit grofter Wertschitzung - so, als wire es unser eigenes.
Unsere Stérke liegt dabei eindeutig in der Spezialisierung
sowie in der Kompetenz und der Erfahrung unseres Teams.
Ein Vermégensverwalter sollte sich ausschlieRlich auf seine
Kernkompetenz, die Verwaltung liquiden Vermégens, kon-
zentrieren. Dafiir braucht es hohe fachliche Kompetenz
und gleichermaRen Lebens- und Borsenerfahrung. Aber
auch Transparenz und Nachvollziehbarkeit verstehen wir
als Ausdruck von Wertschdtzung.

Elite Report: Wie wichtig ist Ihnen Transparenz?

Willi Ernst: Transparenz ist das Fundament fiir ein Mitein-
ander auf Augenhohe. Organisatorische und vertragliche
Rahmenbedingungen miissen den Interessen des Kunden
entsprechen. Um Interessenkonflikte von Beginn an aus-
zuschlieBen, nehmen wir keine monetéren Zuwendungen
oder Sachzuwendungen von Depotbanken, Investment-
fonds oder Wertpapieremittenten an. Die Einhaltung die-
ser Regeln wird von neutralen Dritten tiberwacht. Genau-
so gehdren ein transparentes Dienstleistungsangebot und
jederzeit nachvollziehbare Entscheidungsprozesse dazu,
die ausschlieBlich den individuellen Bediirfnissen sowie
den Rendite- und Risikoprofilen der Kunden entsprechen.
Diesen Anspruch haben wir auch im Berichtswesen be-
ricksichtigt.

Elite Report: Was ist die Voraussetzung fiir einen wertschit-
zenden Umgang miteinander?

Willi Ernst: Wertschdtzung kann man nur geben, wenn
man sie lebt und persénlich kommuniziert. Dafiir stehe ich
mit meinem Team ein.

Elite Report: Herr Ernst, wir danken lhnen fiir das Gesprdch!
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Das Team der Werther und Ernst Vermégensverwalter GmbH steht seinen Kunden zuverldssig zur Seite.

A Werther und Ernst Vermoégensverwalter
Altstddter Kirchstr. 6, D-33602 Bielefeld

Tel.: +49 (0) 52155 774-0

Lieneschweg 54, D-49076 Osnabriick

Tel.: +49 (0) 541/ 962 530-0

info@wuevv.de | www.wuevv.de

Nicht nur nett, sondern diszipliniert konsequent, um beste
Leistung zu ermoglichen. Wie hier Kunden zu ihren Wiin-
schen und Vorstellungen befragt, also wirklich angenom-
men werden, zeigt mehr als Professionalitdt und mensch-
lichen Anstand und Charakter. Die dann folgende pass-
genaue Vermogensverwaltung braucht diese Vorarbeiten,
um iberzeugende Leistungen zu liefern. Deshalb erstaunt
es wenig, dass sich diese Qualitit herumspricht und su-
chenden Kunden Beine macht. Zufriedene Kunden tiber-
zeugen zudem andere aus ihrem Umfeld. Sie wollen auch
den Freunden Gutes tun. Diese Kultur hat diesem Haus ein
aullerordentliches Wachstum gebracht, was die Wettbe-
werber in der Region deutlich merken. Auch im fachlichen
Wissen ist dieser Vermdgensverwalter in der Spitze anzu-
siedeln. Man bringt hellwach die Wiinsche der Kunden mit
den Chancen an den Markten zusammen. Das ist Konnen.
Deshalb hat Werther und Ernst sich in wenigen Jahren
eine viel beachtete Position in der Elite erarbeitet.
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